Ousadia para romper fronteiras 

Construtora Canopus destaca solidez e compromisso com o prazo de entrega 
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Perspectiva do Canopus Corporate Alphaville São Paulo 
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O diretor de marketing e vendas, Tárcio José Barbosa

Na época de criação da Construtora Canopus, seus fundadores batizavam os empreendimentos com nomes de estrelas. Como o Edifício Canopus acabava de ser lançado, nada mais adequado, portanto, do que fazer desse nome a marca da empresa que estava nascendo exatamente com o propósito de brilhar e de buscar novos horizontes. 

A história, contada hoje por Tárcio José Barbosa, diretor de marketing e vendas da construtora, ilustra bem o propósito do seu criador, que começou suas atividades em 1971. Profissional com larga experiência, Adgar Hamilton de Mattos, após várias obras no interior, resolveu constituir sua própria construtora.

Atuando na incorporação, construção e comercialização de imóveis de alto luxo, a Construtora Canopus prima pela seriedade e eficiência, buscando soluções e cumprindo compromissos. Suas mais de 5.000 unidades foram entregues rigorosamente no prazo. Além disso, trabalha com projetos econômicos, que são executados pela Emcasa, também do grupo.

Tárcio Barbosa tem certeza: os grandes diferenciais da Canopus são a qualidade - classe e estilo únicos - solidez e compromisso com o prazo de entrega. "Para nós, a qualidade está presente em todo o processo, do início da obra à entrega das chaves. Por isso, a pontualidade é mais uma garantia para nossos clientes. A gestão dos negócios imobiliários da empresa é feita de maneira integrada, envolvendo a operação e o controle diretos de todas as etapas, da identificação e avaliação de oportunidades do negócio, aquisição de terrenos, incorporação, construção, vendas e financiamento até o atendimento ao cliente, inclusive após a entrega do imóvel", garante.

Outro diferencial assegurado pelo diretor de marketing é a administração integrada por gestores experientes e equipes treinadas e motivadas: "A total informatização dos instrumentos gerenciais garante controle de custos, prazos, qualidade e satisfação dos clientes. Temos equipe própria de vendas, e a maioria dos vendedores tem mais de 10 anos de casa. E nosso departamento tem um banco de cadastro com mais de 40.000 clientes potenciais cadastrados".

Sobre o mercado, Tárcio acredita que está aquecido pelo crescimento da economia. "Isso pode ser visto no filão residencial e comercial", analisa. "Temos concorrentes respeitáveis, mas conseguimos nos manter entre as mais conceituadas do país, despontando como referência em padrão de acabamento e pontualidade. Nosso desafio hoje é a expansão. Estamos estendendo nossa excelência para outras regiões, mantendo nossas bases de qualidade, confiabilidade e solidez".

O diretor considera que o grande marco na trajetória da construtora é a ousadia de se lançar em novos mercados com projetos de grande porte. "Nossa primeira incursão no Rio de Janeiro, por exemplo, foi arrojada: o Península, condomínio com 780 mil metros quadrados no melhor ponto da Barra", conta. "Nos associamos à Carvalho Hosken e atuamos como incorporadora e construtora de 13 sofisticadas torres residenciais, com 735 apartamentos de alto luxo. Dessas, sete já foram entregues".

Com cinco diretores e 120 funcionários na sede na Savassi, em Belo Horizonte, além de mais de 1200 colaboradores nas construções, a Canopus tem conquistado prêmios que confirmam sua excelência, entre eles a certificação ISO 9001:2000 pelo Bureau Veritas Quality International (BVQI) e o tetracampeonato no Concurso Deca de Design. Na questão ambiental, adota soluções sustentáveis e ecológicas, entre elas minuterias nos halls, número significativo de lâmpadas fluorescentes, elevadores inteligentes, torneiras e mictórios de fechamento automático, sistema de reaproveitamento de águas pluviais, fachadas de alta performance acústica e térmica, aproveitamento de luz natural, medição individualizada de energia e aquecimento solar.

São inúmeros os empreendimentos da construtora, onde se destacam os mais recentes: Canopus Corporate Alphaville (SP), Milano Residences e Century Tower (BH), Mon Île (Nova Lima) e Aquarela - Península - (RJ). Outros virão nos bairros São Pedro, Santo Antônio, Santo Agostinho e Anchieta em BH, além de condomínios no Rio, em Campinas e projetos comerciais e residenciais na Grande São Paulo.

Quase ninguém sabe que Canopus é a segunda estrela mais brilhante do céu, utilizada, há muito, para orientar navegadores. Devido ao seu brilho e posição fora do plano orbital do nosso sistema solar, é frequentemente utilizada também pelas sondas espaciais em projetos americanos. Assim como a estrela, a Construtora Canopus é referência de confiabilidade neste mercado competitivo de hoje e veio, segundo seus criadores, para brilhar e buscar novos horizontes na construção civil.

RAIO-X

· Construiu e comercializou mais de 5.000 unidades de alto padrão, cerca de 2.000.000 de metros quadrados 

· Está presente em Minas, Rio de Janeiro, São Paulo e Distrito Federal. 

· Tem mais de 40.000 clientes cadastrados 

· Seus diretores têm, em média, 25 anos de experiência

